
Nel 
comparto 
a 
lungo 
termine 
Aid 
Automotive 
(gruppo 
SociétéGénérale) 
si 
avvicina 
alla 
leader 
Leasys 
(Fca) 
di 
Salvatore 
Saladino 
Se 
il 
mercato 
dell'auto 
continua 
a 
correre 
come 
unalocomotiva 
il 
merito 
è, 
oltre 
che 
delle 
kmzero, 
dell'unico 
canale 
indirizzato 
a 
clienti 
finali 
"veri" 
che 
si 
dimostra 
in 
ottima 
forma: 
il 
noleggio. 
Da 
gennaio 
ad 
agosto 
il 
lungo 
termine 
ha 
immatricolato 
198.360 
veicoli 
(passenger 
cars 
più 
Light 
commercial 
vehicles), 
con 
una 
crescita 
rispetto 
allo 
stesso 
periodo 
del 
2016 
del 
i2,3°/o 
(sono 
circa 
22mila 
unità 
in 
più), 
a 
conferma 
dell'eccellente 
stato 
di 
salute 
del 
comparto 
del 
longrent, 
che 
quest'anno 
ha 
sviluppato 
con 
particolare 
efficaciala 
sua 
strategia 
di 
diversificazione 
del 
target 
clienti: 
non 
solo 
aziende 
(dalle 
Pmi 
alle 
grandi 
imprese) 
ma 
anche 
ditte 
individuali, 
micro-ditte 
artigiane, 
liberi 
professionisti 
e 
privati. 
Se 
si 
eccettuala 
(modesta)battutad'arrestodiagosto 
(mese 
diper 
sé 
poco 
significativo 
in 
termini 
di 
volumi 
per 
il 
mercato 
dell'auto 
in 
generale, 
a 
pre 
scindere 
dal 
canale 
di 
vendita), 
il 
noleggio 
a 
lungo 
termine 
si 
sta 
confermando 
la 
soluzione 
d'acquisto 
con 
le 
migliori 
prospettive. 
La 
crescita 
del 
numero 
dei 
contratti 
è 
uniforme 
per 
le 
due 
principali 
tipologie 
di 
operatori: 
gli 
Nlt 
Top 
(con 
questa 
denominazione 
Dataforce 
identifica 
i 
player 
"generalisti" 
di 
prima 
fascia 
in 
termini 
di 
volumi) 
hanno 
aumentato 
le 
vendite 
deH'11,8% 
nel 
2017; 
gli 
Nlt 
Captive 
(le 
società 
di 
noleggio 
controllate 
dalle 
Case 
costruttrici) 
del 
13,7%. 
Il 
mercato 
italiano 
è 
saldamente 
nelle 
mani 
dei 
quattro 
noleggiatoriprincipali: 
Leasys 
(di 
Fca 
Bank), 
Aid 
Automotive 
(Gruppo 
bancario 
Société 
Générale), 
Arval 
(Bnp 
Paribas) 
e 
LeasePlan 
(controllata 
da 
L.P. 
Group 
B.V., 
consorzio 
di 
investitori 
e 
fondi 
a 
prevalenza 
olandese). 
Assieme, 
le 
«Fab 
tour» 
si 
spartiscono 
il 
73,7% 
del 
mercato. 
Differente, 
però, 
è 
l'andamento 
nei 
primi 
otto 
mesi 
dell'anno: 
Leasys 
è 
cresciuta 
in 
misuraleggermente 
minore 
rispetto 
alla 
media 
del 
mercato 
(9,5% 
rispetto 
al 
12,3%). 
La 
sua 
market 
sitare 
(21,7%), 
infatti, 
è 
calata 
dello 
0,6% 
sul 
2016. 
Aid 
Automotive, 
fino 
allo 
scorso 
anno 
terzo 
in 
graduatoria, 
è 
il 
player 
più 
aggressivo 
del 
momento: 
nonsolohastrappatolasecondapiazzaad 
Arval, 
ma 
tallona 
ormai 
da 
vicino 
laleadership 
di 
Leasys. 
Detiene 
una 
quota 
di 
mercato 
del 
21% 
(+1,7% 
dishare), 
il 
che 
significasolamente 
circa 
1.200 
contratti 
in 
meno 
del 
noleggiatore 
di 
Fca.RispettoaboióJasuacrescitadivolumiè 
stata 
del 
21,9%, 
il 
tasso 
incrementale 
migliore 
trale 
big. 
Aid 
sista 
dimostrando 
unplayer 
ipe- 
rattivo: 
recentemente 
ha 
persino 
strappato 
a 
Leasys 
la 
gara 
per 
il 
rinnovo 
del 
parco 
di 
Enjoy,l'operatore 
dicarsharingdiEniche,come 
prodotto 
automobilistico, 
continua 
apuntare 
su 
Fiat. 
In 
affanno 
Arval, 
che 
ora 
detiene 
una 
quota 
del 
16,9% 
(-3,4 
punti 
di 
share) 
con 
vendite 
in 
calo 
del 
6,4%. 
Arval, 
però, 
si 
consola 
con 
la 
seconda 
posizione 
nella 
graduatoria 
del 
noleggio 
a 
lungo 
termine 
di 
veicoli 
commerciali 
leggeri 
(fino 
a 
3,5 
ton), 
a 
brevissima 
distanza 
dal 
leader 
Aid. 
LeasePlan, 
quarta 
nella 
classifica 
passenger 
cars 
+ 
Light 
commercial 
vehicles, 
cresce 
più 
dellamedia 
del 
mercato 
(+15,1%) 
e 
detiene 
una 
market 
share 
del 
14,1 
% 
( 
+0,3 
% 
sul 
2016). 
La 
riorganizzazione 
dell'azienda, 
a 
poco 
più 
di 
un 
anno 
dal 
cambio 
di 
proprietà, 
sta 
dando 
buoni 
risultati. 
Le 
posizioni 
di 
rincalzo 
vedono 
la 
captive 
di 
Volkswagen 
al 
quinto 
posto, 
con 
un 
eccellente 
tasso 
di 
crescita 
(+16,3%), 
seguitadaMercedes 
e 
daCarServer. 
Lasocie- 
tà 
di 
Reggio 
Emilia 
punta 
anche 
quest'anno 
non 
solo 
sulle 
aziende, 
ma 
anche 
sul 
mercato 
deiprivati, 
segmento 
in 
cui 
si 
è 
cimentata 
anticipando 
la 
concorrenza 
con 
il 
prodotto 
Drive 
Different. 
La 
capacità 
di 
innovazione 
di 
Car 
Server 
è 
dimostrata 
dal 
fatto 
che 
è 
stata 
anche 
la 
prima 
ad 
aprire 
veri 
e 
propri 
"negozi" 
per 
la 
vendita 
del 
noleggio. 
Alphabet, 
controllata 
da 
Bmw, 
da 
tempo 
ha 
avviato 
una 
strategia 
commerciale 
generalista: 
unapolitica 
che 
dà 
1 
suoi 
frutti. 
Oltre 
il 
50% 
dei 
suoi 
contratti 
provengono 
da 
clienti 
che 
scelgono 
auto 
di 
altre 
marche. 
Il 
suo 
tasso 
di 
crescitanel 
2017 
è 
del 
18,4%. 
Scorrendo 
la 
parte 
bassa 
della 
graduatoria, 
le 
captive 
delle 
francesi 
Renault 
e 
Psa 
stanno 
vivendo 
un 
momento 
d'oro, 
grazie 
soprattutto 
al 
supporto 
della 
rete 
di 
vendita 
dei 
dealer: 
+71,3% 
per 
Renault 
e 
+268% 
per 
la 
società 
che 
rappresenta 
i 
marchi 
Peugeot, 
Citroen 
e 
DS. 
Risultati 
che 
sono 
destinati 
a 
crescere: 
Psa 
ha 
appena 
lanciato 
il 
nuovo 
prodotto 
di 
noleggio 
a 
lungo 
termine 
Free2Move, 
dedicato 
ai 
professionisti 
e 
ai 
privati. 
Quello 
deiprivatiè 
il 
segmento 
di 
mercato 
a 
cui 
tutti 
i 
player 
guardano 
con 
molta 
attenzione, 
perché 
si 
tratta 
di 
vere 
e 
proprie 
praterie 
da 
conquistare 
(anche 
per 
Arval, 
che 
è 
in 
leggero 
ritardo 
sulla 
concorrenza, 
ma 
si 
saper 
certocheusciraprestoconunprodottomolto 
concorrenziale 
e 
innovativo). 
Leasys, 
per 
esempio.haappenavaratoUnlimitedinocca- 
sione 
del 
lancio 
della 
nuova 
Jeep 
Compass: 
è 
una 
sorta 
di 
"abbonamento" 
al 
noleggio, 
con 
possibilità 
di 
cambiare 
l'auto 
ogni 
12 
mesi 
o 
di 
interrompere 
il 
contratto 
dopo 
un 
anno 
senza 
penalieun 
ventaglio 
di 
servizi 
di 
connessione 
(nel 
canone 
sono 
compresi 
20 
GB 
di 
traffico 
dati 
erogati 
daTim). 
Da 
segnalare, 
infine, 
l'ec- 
cellentetassodicrescitadiSilà,giovanerealtà 
"generalista" 
del 
noleggio 
a 
lungo 
termine 
(è 
una 
newco 
a 
capitale 
interamente 
italiano): 
rispetto 
al 
2016 
hapiù 
che 
raddoppiato 
le 
vendite 
e 
insidia 
le 
posizioni 
delle 
captive 
francesi 
che 
la 
precedono 
in 
graduatoria. 
LA 
CONCENTRAZIONE 
DEL 
SETTORE 
li 
quartetto 
di 
testa 
è 
compietato 
daArvai(Bnp 
Paribas) 
e 
LeasePlan 
(controllata 
da 
fondi 
a 
prevalenza 
olandesi). 
Assieme, 
le 
«Fab 
tour» 
si 
spartiscono 
il 
73,7% 
del 
mercato 
Car 
Server 
si 
struttura 
per 
crescere 
Il 
più 
grande 
pool 
di 
Bcc 
mai 
sceso 
in 
campo 
ha 
firmato 
un 
finanziamento 
da 
35 
milioni 
a 
Car 
Serverai 
player 
italiano 
del 
noleggio 
guidato 
da 
Giovanni 
Orlandini 
(nella 
foto), 
che 
punta 
ad 
arrivare 
a 
SOmila 
mezzi 
in 
flotta 
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Scontroalverticenelnoleggio
comparto a lungo termine Ald Automotive(gruppo SociétéGénéraLe)si avvicina alla leader Leasys(Fca)

Saladino
mercato dell'auto continua a cor-
come unalocomotiva il merito è,

oltre che delle kmzero, dell'unico ca-
indirizzato a clienti finali \veri\

si dimostra in ottima forma: il no-
gennaio ad agosto il lungo termine

immatricolato 198.360 veicoli (passenger
Light commercial vehicles), con una
rispetio allo stesso periodo del 2016

(sono circa 22mila unità in più), a
dell'eccellente stato di salute del

del longrent, che quest'annoha svi-
particolare efficaciala suastrate-

diversificazione del target clienti: non
(dalle Pmi alle grandi imprese)

ditte hidividuali, micro-ditte arti-
professionisti e privati. Se si cc-

cettuala(modesta) battutad'arresto diagosto

sépoco significativo iitcrmiriidi
mercato dell'auto ii generale, a

dal canale di vendita), il noleggio
erniinc si sa conferniaiìdo la soluzio-

d'acquisto con le migliori prospettive.
crescita del numero dei contratti è uni-

due principali tipologie di opera-
Top (con questa denominazione

identifica i player \generalisti\ di
in termini di volumi) hamo au-

vendite dell'11,8/0 nel 2017; gli Nlt
società di noleggio controllate

costruttrici) del 13,7%.

italiano èsaldamente nelle mani
noleggiatoripriricipali: Leasys (di
Ald Automotive (Gruppo banca-
Générale), Arval (Bnp Paribas) e
(controllata da L.P. Group RV.,

investitori e fondi a prevalenza
Assieme, le «Fab four» si sparti-

73,7% del mercato. Differente, però, è
nei primi Otto mesi dell'anno:

cresciuta in misuraleggermente mi-
rispetto alla media del mercato (9,5% ri-

12,3%).La sua market share (21,7%),
calata dello o,6% sul 2016. Ald Auto-

allo scorso anno terzo in gradua-
playcr più aggressivo dcl momento:

nonsolòhastrappatolasecondapiazzaadAr-
matallonaormaidavicinolaleadership di

Detiene una quotadi mercato del 21%
dishare), ilche significasolamente cir-

contratti in meno del noleggiatore di

Fca. Rispetto a12o16,lasuacrescitadivolumiè
s aLadel 21,9%, il Lassoincrenienale migliore
tralcbig.Aldsistadimostrandounplaycripc-
rattivo: recentemente ha persino strappato a
Lcasys la gara per il rinnovo del parco di
Enjoy,l'operatore dicarsharingdiEniche,co-
iiie prodo Liò auoniobilis Lico,conhinuaa pun-
tare su Fiat. In affanno Arval, che ora detiene
una quota del 16,9% (-34 punti di share) con
vendite incalo del 6,4%.Arval, però, si conso-
la cori la seconda posizione nella graduatoria
del noleggio a lungo termine di veicoli com-
merciali leggeri (fino a 3,5ton), a brevissima
distanza dal leader Ald.

LeasePlan, quarta nella classifica passen-
ger cars + Light commercial vehicles, cresce
più dellamedia del mercato (+15,1%) e detiene
unamarket share dell4j% (+0,3% su12016).La
riorganizzazione dell'azienda, a poco più di
un anno dal cambio di proprietà, sta dando
buoni risultati. Le posizioni di rincalzo vedo-

no la captive di Volkswagcn al quinto posto,
con un eccellente tasso di crescita (+16,3%),
seguitadaMercedese daCarServer. Lasocie-
t di Reggio Emilia punta anche quest'anno
non solo sulle aziende, ma anche sul mercato
deiprivati, segmento in cui si è cimentataanti-
cipando la concorrenza con il prodotto Drive
Different. La capacità di innovazione di Car
Server è dimostrata dal fatto che è stata anche
laprimaad aprire veri e propri \negozi\ per la
vendita del noleggio.Alphabet. controllatada
Bmw, datempo haavviato una strategia com-
mcrcialegeneralista:una politica che d i suoi
frutti. Oltre il 500/o dei suoi contratti proven-
gono da clienti che scelgono auto di altre mar-
che.Il suotasso di crescitanel2ol7è dell8,4v0.

Scorrendo la parte bassa della graduatoria,
le captive delle francesi Renault e Psa stanno
vivendo un momento d'oro, grazie soprattut-
to al supporto della rete di vendita dei dealer:
+71.3% per Renault e +268% per la società che
rappresenta i marchi Peugeot, Citroen e DS.
Risultati che sono destinati a crescere: Psa ha
appenalanciato il nuovo prodotto di noleggio
a lungo termine Free2Move, dedicato ai pro-
fessionisti eaiprivati.

Quello deiprivatiè il segmento di mercato
a cui tutti i player guardano con molta atten-
zione, perché si tratta di vere e proprie prate-
rie da conquistare (anche per Arval, che è in
leggeroritardo sullaconcorrenza, ma sisaper

certocheusciràpresto conunproclottomolto
concorrenziale e innovativo). Leasys, per
escmpio,haappenavaratoUnlimitedinocca-
sione del lancio della nuova Jeep Compass: è
una sorta di \abbonamento\ al noleggio, con
possibilità di cambiare l'auto ogni 12 mesi o di
interrompere il contratto dopo unanno senza
penalieunventaglio di servizi di connessione
(nel canone sono compresi 20 GB di traffico
datierogati daTim). Da segnalare, infine, l'ec-
cellentetasso dicrescitadiSif,giovanerealtà
\generalista\ del noleggio a lungo termine (è
una newco a capitale interamente italiano):
rispetto al 2016 hapiù che raddoppiato le ven-
dite e insidia le posizioni delle captive france-
si che la precedono in graduatoria.

LA CONCENTRAZIONE DEL SETTORE
Il quartetto dftesta ècompletato
daArval(Bnp Paribas)e LeasePLan
(controllata dafondi a prevalenza
oFandesi).Assieme,Fe«Fabfour»
si spartiscono1173,7%del mercato
Car Server si struttura per crescere
Ilpiù grande pooi di Bcc mai sceso in campo
ha firmato un finarziamento da 35 miLioni a
Car Server, il p[ayer itaLiano del noleggio
guidato da Giovanni Orlandini (nella foto),
che nunta ad arrivare a SOrnila mezzi in flotta
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Gli acquisti degli operatori

Le immatricolazioni di passenger car e di veicoli commerciali leggeri degli operatori

Gen/Ago Var.%su Quota di Var.%su
2017 stesso periodo 2016 mercato stesso periodo 2016

Leasys 42.957 I 9,5 21,7°o U -0,6

Ald 41.716 I 21,9 21,0°o 1,7

Arval 33.608 I -6,4 16,9°c 3,4

LeasepLan 27.965 I 15,1 14,1°c 0,3

Volkswagen 11.076 I 16,3 5,6°c I 0,2

Mercedes-Benz 7.979 I -7,7 4,0°o -0,9

Car server 7.274 I 13,5 3,7°c O

Alphabet 6.583 I 18,4 I

Athlon 5.937 44,0 3,0°) .
RenauLt/Nissan 4.948 71,3 2,5°c

Psa 2.591 268,0 1,3°c

Sifa 2.366 121,7 1,2°o

o ite: DatatoceIta io
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