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OKI Europe lancia Shinrai Partner Programme europeo channelBiz TALIA

[

,H I N Lo Shinrai Partner Programme di OKl prevede diversi livelli di certificazione che includono:

NER PROGRA Executive Pariner, Premium Partner, Business Partner, specialisti in E-Commerce e Business q.,_ Sequi 1
Mail Order {(BMO) Partners i

Il DRORS2044 di Channelbiz (0

0Kl Burope lanciz un nuovo programma di canale unificato in tutta Europs volto a rafforzare e accrescers e t Twitter E Facebook
refazioni con Partner gia fidelizzati & nuovi. i

L ) ) . Google Currents BT} Google +
I nugwo Shinrai Partner Programme pone le basi sulla partnership basats sulla reciproca fiducia tra Ol e la sua 0 kY

community di Partner per aprire & nuove opportunita di business. Linizistiva Shinrai che & sviluppata a livello pan- s -
europes, include obisttivi di vendita mirati, premi legati alla fidelizzazione, supporto marketing & formazione. 105 Application ]ﬁi ::::-lucl:tun
L Shinraé Partner Progranmme & Okl prevede diverss livelli di cerificazione che includono: Executive Partner, Flux RSS
Premium Partner, Business Partner, specialisti in E-Commerce e Business Mail Order (BMO) Partners. Ogni

livello di partnership si basa sul modello di business del singolo fvenditore e sul livello di integrazione e impegno

werso 0Kl e fornisce numerosi vantaggi tra cul differenti gradi di supporto e di incentivi.

| Partner Premium., Executive, E-Commerce & BMO
riceverannd la certificazione di “Pariner Autorizzato” e un

contratior Shinrai Partner Programme creato per
H formalizzare il rapporto e sottolineare | vantaggi reciproci

che derivano dal lavorare a strefto contatio. Un wieriore

P.ARTN ER PROGRAMME supporio sara fomito da wn account manager dedicato, i ¥
cui ruolo & quello di siutare ogni distributore a raggiungere i i
propri obiettivi di business. ] ‘

[ ¥

Gli obiettivi di vendita saranno stabiliti in fut | casi ed & stata progetiats una nuova sintfurs & incentivi per premiare 1

gli investimenti con Ok, con i suoi prodotti e | servizi. TWon vendendo diretfamente allutende finale, | nostrt Parmer di

canale sviolgono un ruoio significafive nel nosfro modello of businezz", afferma Terry Kawashima, Amministratore

Delegato di 0Kl Europe. “Fing ad ore abbiamo sostenufo tutfo guesto con wna sene of iniziafive iocal indipendenti § ] e e o Lo
nuove programma unificsto soffofines i nostro fotale impegne verso i canale & i volont3 di lsvorsre ingieme per Jva bl Wi HET L
mdividusne nucve cpporiunita e costruire un business reciprocaments vantaggioso, come parfe infegrante of un vero

gpprocoie di parfnership”.

“Aftraverso quesfo strutfuralo programma df incendivi, strumenti & formazione, OF supporfera cizscun Fariner per

permattergli di ampdiare i propric parco cifenti e sviluppare nuove opportunia”, conferma Kawashima, “Tulo oo andra

& beneficio di OKT e dei nostri Pariner, cosi come degli utenti finali che non zolo avranno un maggiore accesso alle

naostre plunpremiate e innovative soluzionl dif stampa, ma pofranne beneficiare anche di conzwlenza e supportc
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Articoli correlati = | domini internet
- OKl Systems ltzlia parte con The Erilliant Tour = Windows Xp
- Computer Gross & distributore di OKI - Come nascono i nomi delle aziende IT?

= DKl sbarca nel mercato Pos
= La storia di Huawei
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