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Oki Europe lancia il nuovo Shinrai

Partner Programme

di Peola Ssccardi, 12 giugno, 2014 09:5%

Un nuovo programma unificato a livello europeo con cui il vendor mira ad accrescere il numero di partner attraverso

obiettivi comuni, programmi di vendita & marketing e premiando la fedelta
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Oki Europe, azisnda specializzata in soluzioni di stampa professionali, ha dato il via a un
nuowo programma dedicato ai partner, a livello europeo, con l'inkenzione di sviluppare con

essi una partnership duratura basata sulla fiducia.

L'idea & quella di dar vita a una community di partner che abbiano obisttivi di vendita
mirati, premi legati alla fidelizzazione oltre che al supporto marketing e di formazione
fornite dal wendor. Cki ritiene fondamentali | propri partner in guantc rappresentanoc
I'umico canale di vendita del produttore, non facendo vendita diretta, per questo ha deciso
di puntare su un programma che favorisca lo sviluppo di partnership durature & di nuove

opportunitd di business.

1l nuovo Shinrai Partner Programme di Oki & composto da pid livelli di certificazione che si
basano sul modello di business del singolo rivenditore oltre che sul livello di integrazions &
impegne verso il vendor. I diversi livelli che prevedono vantaggi con differenti gradi di
supportc e incentivi sono: Executive Partner,

Premium Partner, Business Partner,

Specialisti in e-commerce e Business Mail Order (BEMO) Partners.

Ai Partner Premium, Executive, E-Commerce & BMO verrd fornita la certificazione di
“Partner Autorizzato” e un contrattc Shinrai Partner Programme per formalizzare il

rapporto e sottolinears i vantaggi reciproci che derivano dalla partnership.
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