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La ghisione ewnpea O OF) Data Comparation lanca un
NUTWD (VOQRSIMIMS Pa-Surmped che hs COme avetive
quelio af secrescere I numeno of pariner OKJ aliraverso
oivettvl dl vendfa comuwil. progremmd of venolls e
MaKE] € PreTHanas i fecerd

, una divisione dl Okl Data C ation, brand globale dl business-1o-business
5:a,l i 2"3': nella progettazione di sofuzionl 4 etampa prafeselanall in-hause & netfla
progettazione di applicaziont & sarvizl creall per accrescera Il business attuzle e futuro, punta @
rafforzare e ad accrescere e relaziont con Partner gla fldellzzatl e nuavl. E fo fa lanciando un
nuo¥o programma ol canale pan-europea per ampllare le oppartunita di businese per g€ & per 13
6U3 community: 1o Shinral Partner Programme, che Include obletiivl 1 vendita miratl, premi
legati alla fidelizzazione, supporto marketing e formazione
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PARTNER PROGRAMME

Lo Shinral Partner Programmea di OKl prevade
diwersl livelll di certificazions (Executive
Partnar. Premium Partnar, Buslnsss Partner,
spaclalisll In E-Commerce & Business Mall
Ordar |Eh¥|l:|| Partnera). Ognl livella 41
partnership &l basa sul modello di businese del
ola rivenditore e sul Hvelio di Integrazione
no versa OKI e fornisce numeroel vantaggl

Ll
| differentl gradi dl Eupporto & di Incentivl.

sin

| partner Premium, Executlve, E-Commerce @ BMO riceveranno 1a certificazlona di "Partner
Autorizzato™ e un contratto Shinral Partner Pragramme craato per formallzzara Il rapporta 2
sollalineare | vantaggl reciproct che derlvana dal lavorare @ stretto contatto. Un ulterlore
supparto gara fornite da un account manager dadicate, 1 cull ruols & guello di aletare agnl
dlstributore a rag | propri obletlivi di busl ; I gl vendita saranno s1a0ilitl in
tuttl | cael ed & stata progeiiais una nuova struttura di incentivl per premiare gll Investimentl di
O%l1, con | sual prodoftl e | servizl

glungere

"Altraverso gquesto sirutturato programma 41 Incentivi, slrumentl e formaziona, OKI supporiera
clascun Partner per permeatiergll 1 ampliare | proprio parco clientl 2 sviluppara nuove oppartunila
— afterma Tarry Kawashima, AmmEnistratora Delagato dl OKl Europe Lid - Tutto ¢lb andra a
ceneficio ¢ OKI 2 del nostri Partner, cogl come deqgll utentl finall cha non sole avranno un
magglore accasso alle mogtre pluripremiate & Innavative soluzianl df slampa, ma potranng
ceneficiare anche dl consulenza e supporta dedlcatl”™.
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