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ki, comunicazione

visiva stampata

e virtuale nel retail

Le stampanti escono dal consolidato contesto
office e diventano strumenti a supporto per
le attivita instore nella creazione di banner,
volantini, etichette ad alto impatto visivo
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portante nei punti di vendita e avere la

possibilita di personalizzarla, prendendo
decisioni velocemente, dall’ideazione alla re-
alizzazione, puo essere una chiave del succes-
so delle strategie messe in atto. Su questo a-
spettosi e concentrata @Kij che ha presentato
unaseriedisoluzionidedicate al mondo retail,
che vanno dalle stampanti alle carte e mate-
riali di vario formato, per finire con l'app dire-
alta aumentata, un’innovazione che puo aiu-
tare nel prendere decisioni pit appropriate e
in poco tempo. Tutte esigenze spesso incom-
patibili, per volumi e tempistiche, con un ser-
vizio di stampa in outsourcing, a cui si devo-
no aggiungere anchei costidi consegna e ma-
gazzino. “Ci siamo mossi in anticipo rispetto
agli altri-ha dichiarato Romano Zanon, gene-
ral manager South Europe Regional Marketing
OKi Europe (Italia)-, prevedendo la rapida evo-
luzione delle piccole e medie aziende nel set-
tore del retail, puntando con decisione sulle
qualita piurichieste: flessibilita e rapidita. Ab-
biamo tutti gli elementi per poter interpreta-
re da protagonisti la nuova declinazione della
comunicazioneinstore e siamo decisi a perse-
guire il nostro obiettivo”.

I.a comunicazione visiva € sempre pit im-

Unprogettochein Italia & stato appena lancia-
to, ma che la multinazionale ha gia sperimen-
tato con diversi casi di successo nel mondo e
in Europa, in particolare nei paesidel nord, do-
ve diverse aziende stanno gia utilizzando que-
ste applicazioni all'interno degli store. Qui in
Italiaunatrale prime aziende ad aver adotta-
to le soluzioni di OKi é stato il birrificio di alta
qualita Zion, di cui parliamo nel box a fianco.
In particolare per il mondo retail @Ki ha indi-
viduato la stampante della serie C800 e i mul-
tifunzione della serie MC800, grazie alla versa-
tilita e alla capacita di poter realizzare micro-
tirature just-in-time, il tutto con un ingombro
minimo e costi di utilizzo contenuti. Si posso-
no utilizzare media dal formato A6 al banner
da 297x1.321 mm su supporti di grammatura
ancheimportante (fino a 256 g/m2). Diversi tu-
torial, basati anche su template dei software
di gestione delleimmagini pit diffusi, possono
aiutare nellacomposizione di etichette, volan-
tini e banner o altro materiale promozionale
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da utilizzare all'interno dei puntidivenditaoinoc-
casioni speciali, per esempio si possono stampa-
re braccialetti di carta o plastificati da regalare al
pubblico di un evento. @Ki ha stretto degli accordi
conifornitori per poter offrire un"ampia gamma di
media tra cui film, supportiimpermeabili, magne-
tici e prefustellati. Presente ancheil grande forma-
to,finoa 1,3 minfronte/retro perottenere banner
sospesi di grande impatto, destinati ad attrarre i
clienti e spingere le vendite.

Il risultato finale delle composizioni si puo visua-
lizzare grazie alle funzionalita di realta aumenta-
ta presenti nella nuova app AR Showroom, gratu-
ita e per ora disponibile solo su sistema iOS. L'app
consentira airivenditori diampliare le finalita del-
le stampe decidendo come utilizzarle all’interno
del negozio, in base alle loro esigenze di comuni-
cazionevisiva. Sempre pensando almondo del re-
tail un’altra novita nella gamma stampanti @Ki &
I’esordio ufficiale sul mercato delle nuove stam-
panti narrow format a colori peril labelling, le Se-
rie Pro 1040 e 1050, che sono gia prenotabili e di-
sponibili da gennaio 2019.

Un caso di applicazione delle soluzioni [OKi
in ltalia & avvenuto con il birrificio Zion,

che produce birre di alta qualita e che ha
sviluppato tutta la comunicazione basandosi
sulle stampe fatte con i prodotti OKE “La
capacita di fornire un approccio su misura
-ha dichiarato il proprietario Amaurys
Perez-, ci consente di presentare ai nostri
clienti un'offerta personalizzata, che genera
un flusso di entrate aggiuntivo. Possiamo
lavorare sulle bottiglie di birra, usando
etichette per i colli delle bottiglie ed etichette
posteriori in edizione limitata oltre a creare
il materiale marketing utilizzato per allestire
i locali dei negozi e le nostre birrerie. 1l
risultato deve essere il linea con la qualita
eccezionale delle nostre birre artigianali.
Tuttavia, affidarsi a un servizio di stampa
esterno si & dimostrato insostenibile per noi,
per questo abbiamo scelto una soluzione
che permettesse una modalita realmente
on-demand: il messaggio giusto, al cliente
giusto, al momento giusto”.
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